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L'ENCTCLOPEDIA [TALIANA

La Cina adesso fa paura
ma stenta I'intesa Usa-Ue

di DANILO TAINO

\

E il potere crescente della Cina ad aver
spinto il presidente Obama a decidere
di aprire, dopo il lancio della Partnership
transpacifica (Tpp) per liberalizzare gli
scambi in Estremo Oriente, il negoziato
per la Partnership transatlantica (Ttip) con
la Ue, Ma le trattative vanno arilento, sia
per resistenze del Congresso Usa sia per
I'opposizione di alcuni Paesi Europei.
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I commercio mondiale |l negoziato per far passare le regole del mercato occidentale. L'incontro con I'ex premier di Singapore Lee Kwan Yew

Obama e quell'idea di Nato economica per imbrigliare la Cina

[l Congresso Usa non ha autorizzato il presidente
a firmare I'accordo. Le resistenze europee

di DANILO TAINO

Quando Barack Obama fu
eletto presidente per la prima
volta, nel 2008, aveva deciso
che la liberalizzazione del
commercio internazionale
non avrebbe mai fatto parte
della sua agenda. Una seccatu-
ra irrilevante, Nel novembre
del 2009, pero, incontro Lee
Kwan Yew, il padre della mo-
derna Singapore, forse la figu-
ra politica piu rispettata in
Asia, Lee gli disse che, se non
avesse preso un’iniziativa per
aprire e unificare il commer-
cio in Asia, il continente sa-
rebbe finito nelle braccia della
Cina, Due settimane dopo, in
Giappone, Obama annuncio
che gli Stati Uniti avrebbero
rilanciato i negoziati per la
creazione della Partnership
transpacifica (Tpp), con
I'obiettivo di liberalizzare gli
scambi in Estremo Oriente,
Avendo preso un’iniziativa del
genere a Est, il presidente
americano non poteva trascu-

rare l’alleato strategico di
sempre a Ovest, 'Europa. Da
qui, la decisione di aprire poi
anche il negoziato per la Part-
nership transatlantica (Ttip)
con la Ue, ora pienamente in
€Orso.

11 retroscena lo racconta,
nel suo ufficio di Washington,
Fred Bergsten, il fondatore e
direttore emerito del Peterson

Institute della capitale ameri-
cana, una delle figure piu in-
fluenti nei circoli politici ed
economici degli Stati Uniti.
Mette in una prospettiva stra-
ordinariamente chiara cosa ci
sia dietro questo grande sfor-
ZO per negoziare un nuovo ac-
cordo che dovrebbe creare il
nucleo di un mercato unico
transatlantico, una Nato eco-
nomica secondo alcuni. Die-
tro c’e 1a Cina: sia 1a necessita
dilimitarne il potere crescente
sia, soprattutto, I'obiettivo di
costringerla ad accettare modi
di operare nell’economia e re-
gole dettate dall’Occidente
prima che diventi impossibi-
le. Bergsten dice che é I'ultima
occasione. Molfi altri politici
ed esperti sentiti nei giorni
scorsi a Bruxelles e Washin-
gton sul tema Ttip sostengono
la stessa cosa: Usa e Ue stabili-
scano una serie di regole per
commercio, investimenti e si-
curezza (ad esempio delle au-
to, dei cibi, della chimica, del-
la cosmetica) che diventino lo
standard intanto che sono for-
ti: tra qualche anno nonlo po-
tranno piu fare e dovranno
sopportare un mondo che non
necessariamente apprezza va-
lori e priorita dell'Occidente.
La grande ambizione delle
due trattative, transatlantica e
transpacifica, volute da Oba-
ma e proprio questa. «La ne-
goziazione commerciale piu

aggressiva portata avanti da-
gli Usa dal dopoguerra», se-
condo Bergsten: non male per

un presidente che non voleva
toccare I'argomento. 11 fatto e
che mai e poi mai gli Stati Uni-
ti hanno negoziato un accordo
sull’apertura degli scambi so-
lo con una logica commercia-
le: sempre, la prima ragione e
stata geopolitica. E cosi & an-
che questa volta. Al cuore di
tutto stala Cina, Il che non si-
gnifica volerla marginalizzare:
significa spingerla, mostran-
do i muscoli economici di Usa
e Ue, ad accettare regole e
comportamenti occidentali,

di mercato. Un uso geopolitico
del commercio, approccio che
ha i suoi rischi perché puo
creare divisioni: ma questa
sembra essere la situazione,
Non é che i contenuti di un
accordo transatlantico siano
poco importanti. America ed
Europa si scambiano ogni an-
no beni e servizi per mille mi-
liardi di dollari e gli investi-
menti diretti transatlantici
sono di quattromila miliardi.
Si tratta di economie gia alta-
mente integrate che dal-
I’aprirsi I'una verso I'altra
possono trarre altri benefici: a
seconda degli studi, una cre-
scita aggiuntiva (a partire dal
2018) dell'’economia america-
natraloo,3el'1,3%'anno edi
quella europea tra lo 0,5 e lo
0,7%. Si tratta di trovare un
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accordo non solo per ridurre | punti
le tariffe all’import/export
(che sono gia basse) ma so- H H : s s =
prattutto di eliminare le bar.  LiD€ralizzazione | Il decalogo Usa e Ue Tutt'! i benefici
riere non tariffarie (lentezze  per contenere Pechino | per gli scambi dell'integrazione
alle dogane, per esempio), co-
ordinare le regole per stabilire Laprimamossadi Per raggiungere gii Taglio delle tariffe a
le normative di un gran nu- Barack Obama é stata accordi commerciali import ed export,
mero di beni, aprire lo scam- il rilancio dei negoziati conla Cina gliUsa eliminazione delle

per la Partnership hanno voluto barriere non tariffarie,

bio dei servizi e degli appalti e
molto altro. I negoziati stanno
procedendo, con I'obiettivo di

chiudere verso fine 2015 o
inizio del 2016. Al lavoro sono
24 tavoli tematici, con piu di
cento negoziatori per parte.
Un lavoro immenso per ar-
monizzare leggi, regole e mo-
di di fare.

Che le trattative Ttip siano
destinate al successo non e
scontato. Negli Stati Uniti, il
Congresso non ha ancora dato
al presidente I'autorita per fir-
mare un accordo, indispensa-
bile per non fare saltare tutto:
si vedra. E in molti Paesi euro-
pei ci sono opposizioni mas-
sicce, in particolare in Germa-
nia e Austria, spesso motivate
dall'idea (non sempre vera)
che, per dire, i polli di questa
parte dell’Atlantico siano piu
sani di quelli americani. Que-
stioni importanti, complesse
e anche un po’ noiose. Ma die-
tro diloro si nasconde la corsa
all’egemonia globale. E se al-
I'idea che dal commercio pos-
sa dipendere non poco del fu-
turo dell’Occidente si & con-
vinto Obama, forse & bene che
una riflessione la facciamo
anche noi europei. Con gli oc-
chi asciutti.

%% @danilotaino

transpacifica per
regolare gli scambiin
Estremo Oriente.
Obiettivo, non lasciare
I'Asia finire nelle
braccia della Cina

assicurarsi l'alleato di
sempre a Ovest,
I'Europa. E' stata cosi
avviata la Partnership
transatlantica, orain
pieno svolgimento

liberta di scambio per
servizi e appalti. Sono
aperti 24 tavoli tematici
con cento negoziatori
per parte, Sipuntaa
chiudere afine 2015
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